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Avec l’essor des nouvelles technologies, l’explosion des volumes 
de données et l’apparition de nouveaux enjeux, les systèmes 
d’informations deviennent des plates formes numériques, supports 
directs du business model de l’entreprise.

L’environnement est mouvant : réglementations, marchés, techno-
logies ; les évolutions s’accélèrent et constituent sans cesse de 
nouveaux défis.

Les utilisateurs du SI ont besoin de fiabilité mais aussi de souplesse 
et de profondeur d’analyse. Dans ce contexte, la gouvernance 
du système d’information n’a jamais été à la fois si complexe et 
si stratégique. Il est plus incontournable que jamais de se bench-
marker et de mettre en œuvre les meilleures pratiques de l‘état de 
l’art du marché. 

Grâce à l’expertise de ses consultants, qui s’appuient sur une 
double compétence métier et technologique, et à ses retours 
d’expériences, DataValue Consulting, cabinet de conseil  

indépendant spécialisé sur la valorisation de la Data, est à 
même de vous accompagner efficacement dans l’évolution 

de vos processus et de votre SI pour relever ces défis.
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#1 
Des enjeux 
majeurs pour 
les entreprises 
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+	 Consolider et développer vos parts de marché.

+	 Optimiser votre organisation et vos processus.

+	 Réduire vos coûts.

+	 Réussir la transformation digitale de votre entreprise.

+	 Innover et développer de nouveaux relais de croissance.

Vos enjeux



#2 
notre mission  

+   Faciliter l’expression de vos besoins métier.

+	 Identifier vos ROI potentiels.

+	 Adapter le SI à l’évolution de l’écosystème de votre entreprise :

•	 Règlementation (RGPD, Bâle, Solvency, IFRS, …).

•	 Marché (connaissance client à 360°, smart data, étude  
de réputation, marketing digital, benchmarking).

•	 Collaboratif (knowledge management, e-procurement).

•	 Technologies (digital, dataviz, mobilité, big data, intelligence 
artificielle, IoT, …).

+	 Vous aider à prendre le virage du numérique et à réussir  
la transition du SI traditionnel à la plate forme numérique.

+	 Maîtriser et optimiser l’évolution de votre SI, de vos processus  
et de votre organisation.

5



#3 
notre 

accompagnement

un accompagnement complet
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+	 Audit des volets métiers, organisationnels et applicatifs du SI et 
alignement stratégique.

+	 Définition d’une cible et d’une trajectoire d’évolution  
et d’urbanisation du SI.

+	 études d’opportunité, de faisabilité et cadrage de projets.

+	 Réalisation de cahier des charges.

+	 Assistance au choix d’outils.

+	 Assistance à la sélection de prestataire.

+	 Recueil de besoins retranscrits sous forme d’exigences du SI.

+	 Supervision de la mise en œuvre des évolutions du SI.

+	 Tests et recette d’applications.

+	 Accompagnement du changement  
(cartographie des acteurs, sensibilisation,  
appropriation, information et formation).
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#4 
nos atouts 
pour vos 
projets  

Une compréhension rapide de vos enjeux métiers
Nos consultants disposent d’une double compétence métier et SI et maîtrisent au 
moins l’un des domaines suivants : marketing et CRM, contrôle de gestion, finance, 
RH, supply chain management.

Une démarche méthodologique éprouvée
Nos consultants maîtrisent la méthodologie d’expression des besoins au travers  
d’ateliers de travail et vous aident à transformer ces expressions de besoin en exigences 
du SI. Ils sont également tous formés à la méthode agile et peuvent tout aussi bien 
vous accompagner sur des projets en mode agile que sur des projets en cycle en V.

Une indépendance assurée
DataValue Consulting est un cabinet indépendant. Le seul critère qui prévaut dans  
le choix d’une solution est l’intérêt de notre client.

Un référentiel des bonnes pratiques
Au travers de ses diverses missions et de l’expérience de ses consultants, DataValue 
Consulting vous apporte une vision étendue de l’état de l’art du marché et vous aide 
à vous comparer aux meilleurs afin d’atteindre l’excellence.

Un accompagnement global du changement 
en lien avec votre SI
Notre accompagnement s’exerce depuis la traduction de vos enjeux stratégiques 
en orientations du SI jusqu’à la recette des applications, en passant par les étapes 
d’études préalables et de conceptions générales. 

Nous mettons particulièrement l’accent sur la sensibilisation des directions générales 
et financières au ROI des projets ainsi qu’à la cartographie des acteurs afin  
d’appuyer le changement sur les éléments les plus moteurs de votre organisation.



#5 
nos offres 
clé en main

Audit IMMA, 
une méthodologie simple :

éTAPE #1
+	 Audit de votre SI sur les volets fonctionnels, organisationnels  

et techniques.

éTAPE #2
+	 Cartographie des forces et des faiblesses de votre SI.

+	 évaluation de la maturité de votre entreprise et de la valeur 
générée pour les métiers.

éTAPE #3
+	 Proposition d’une roadmap d’évolution de votre SI afin de générer 

plus de valeur pour votre entreprise.

Auditez en quelques semaines 
la gouvernance des données 
de votre entreprise !

L’audit IMMA passe au crible :
+	 Vos usages et apports de valeur pour votre organisation.

+	 La gouvernance de votre SI.

+	 Les bonnes pratiques.

+	 L’adéquation de vos outils.

+	 L’adoption des innovations au sein de votre entreprise  
et comment en tirer parti.

* IMMA : INFORMATION MANAGEMENT MATURITY AUDIT. 8

offre #1 : audit imma*
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Les clés d’une démarche réussie :

éTAPE #1 : CADRAGE & SUPPORT JURIDIQUE
+	 Actualisation des Politiques Informatiques & Libertés.
+	 Actualisation des clauses contractuelles (CGU, CGV, contrats de service SaaS, …).

éTAPE #2 : éTUDES & SPéCIFICATIONS
+	 Audit de maturité de la gouvernance des données.
+	 Cartographie des données et registre des traitements.
+	 Indicateurs de qualité des données.

éTAPE #3 : ORGANISATION & RôLE
+	 Définition et mise en place de la gouvernance.
+	 Offre de formation (CDO, DPO, Data Steward, …) : « Missions & Rôles ».

éTAPE #4 : TECHNOLOGIES & OUTILS DE GOUVERNANCE
+	 Mise en place d’une architecture des données.
+	 Mise en place d’un MDM (Master Data Management) et d’un DQM  

(Data Quality Management).
+	 Mise en place d’une protection des données adéquate.

éTAPE #5 : SUPERVISION
+	 Mise en place de tableaux de bord.

Le nouveau texte de référence européen 
en matière de protection des données  
à caractère personnel exige de : 
+	 Sensibiliser les entreprises aux enjeux juridiques et exigences en matière 

de réglementation et de gouvernance des données personnelles.
+	 élaborer une démarche pragmatique de mise en conformité.
+	 Urbaniser les systèmes d’informations en matière d’outils de gouvernance et de sécurité.

* RGPD : Règlement Général sur la Protection des Données / GDPR : general Data Protection Regulation.

offre #2 : RGPD* #5 
nos 

offres clé 
en main

...



#6 
Zoom sur 

nos derniers 
projets  

ACTEUR 
DE L’ASSET 
MANAGEMENT  

+ Mission : 
Audit et transformation du système
d’information décisionnel.

ACTEUR  
DE L’ASSURANCE  

+ Mission : 
Adaptation des processus et du SI 
aux normes Solvabilité II.

ACTEUR 
AU SERVICE 
DES ENTREPRISES  

+ Mission : 
Refonte des processus d’élaboration 
budgétaire, de consolidation financière 
et du suivi budgétaire.

OPÉRATEUR 
DE 
TÉLÉCOMmunication  

+ Mission : 
Audit de la solution Big Data existante. 
Définition des cas d’usage, 
de la roadmap et du cahier des charges.

ACTEUR 
DE LA  
PETITE ENFANCE  

+ Mission : 
Refonte du système de gestion
de la relation client.

ACTEUR  
DE L’UTILITÉ  

+ Mission : 
Pilotage et AMOA projet Base Nationale 
Produits & encaissements (BNPE).

ACTEUR  
DE LA 
TRANSFORMATION 
DIGITALE  

+ Mission : 
Analyse des apports des outils
de communication interne.
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ils nous font 
confiance

...



Notre société 

54 % 
de nos 
projets 
sont des 
forfaits

46 % 
de nos 
projets 
sont en 
régie

80% 
de nos clients 
sont des grands 
comptes

20% 
de nos clients 
sont des TPE, 
PME, Middle 
Market

#7 
notre 

cabinet

Nos missions
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Cabinet de conseil indépendant, spécialisé sur  
la valorisation de la Data, qui s’appuie sur une double 

compétence en management et en technologie.

Nous accompagnons nos clients depuis la formalisation 
de leur stratégie jusqu’à la mise en œuvre de leurs projets.
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#8 
nos domaines
d’expertise  



www.datavalue-consulting.com

9 boulevard du Général de Gaulle - 92120 Montrouge 


