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1. リスティング広告フリーランスに必要なスキル
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①運用型広告のスキル ②営業力

✓ アカウント構築→入稿まで自分で

全部できる

✓ 目的、商材、ユーザーに応じて配

信媒体や手法を選定できる

✓ 自分でレポートが作成できる

✓ 広告効果の分析とネクストアク

ションをまとめてクライアントに

報告できる

✓ タグの設定が出来る（グローバル

サイトタグの全ページ設定やCV

設定）

✓ 仕事の打診を継続的に発信して、

仕事を取る

✓ 服装の清潔感（ジャケパンを

ジャストサイズ着用）

✓ 相手の課題を把握するヒアリン

グ

✓ 課題を元にした提案

✓ 条件交渉（料金や期間やサポー

ト体制）

✓ 電話やチャットワークによるコ

ミュニケーション
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2. リスティング広告フリーランス3つの集客方法
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・事業主側の常駐マーケター
不足
・広告代理店の人員不足

などで困っている企業が増加
している影響で、エージェン
ト紹介案件は数多くあります。

1 2 3

エージェントの紹介 クラウドソーシングを活用 知り合いからの紹介

副業で自身の案件を獲得する
なら、クラウドソーシングも
オススメです。

リスティング広告運用の案件
以外にも、Facebook広告や
Twitter広告の運用アカウン
ト構築タグのサポートなどそ
の時々に応じて様々な案件が
あります。

知人で事業をしている人がい
れば、リスティング広告のフ
リーランスとして副業を開始
した旨を伝えてみましょう。

など困っている方は多いので、
話を聞いて改善を提示するこ
とでお役に立つことが可能で
す。
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リスティング広告
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3-1. アポ準備：まず外見を整える
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✓ 髪型はショートで前髪を上げて清潔感を出す

✓ 「ジャストサイズ」のジャケットとパンツを必ず着用Yシャツはノーアイロンシャツでシワを無くす

✓ 白のポケットチーフをスクエア折りで入れる靴はきれいに磨いておく

✓ 太っているのはNG。最低限「普通」に見られる体型に筋トレと食事制限を行う

✓ フリスクはポケット常備。必ずお会いする前に一粒食べる
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3-2. アポ準備：アポ先の会社内容やLPを確認しておく
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必須事項 推奨事項

✓ 事業概要

✓ 強み・弱み

✓ 競合情報

✓ 媒体戦略

✓ 過去出稿媒体 を調査

✓ 過去出稿データを頂いて分析

✓ 課題抽出

✓ 想定効果を試算

（クライアントが過去出稿データ

をお持ちの場合）
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3-3. アポ当日：ヒアリングに70%以上のお時間を割く
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アポ時の推奨質問

・現在の悩み・課題

・達成したい目標

・何故この事業を始めたのか

・経営者ご自身の経歴や思い

（Googleリマ―ケティングのタグを見つけた場合）
・過去Googleを出稿したか？
・現在もしているか？
・効果はどうだったか？

とにかくクライアントの話に集中してヒアリング

1回目に聞いた内容を元に、2回目のアポでしっかりと提案

アポ時に意識すること
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3-4. アポ後：お礼連絡を翌日までに送付
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✓ お礼連絡を翌日までに送付

✓ 出てきたタスクをスケジュールに落としこんで共有
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4. まとめ
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まずは「知り合いの紹介案件」を取り、

「アポ数を重ねて」営業レベルをUP

①外見の整え

②アポ当日のヒアリングレベルの上昇

・信頼出来る人と仕事が出来る為、金銭トラブルが少ない

・事業に対するアドバイスを損得勘定抜きで貰える

・元から知り合いなので「役に立とう」というポジティブな思いが入りやすい

「知り合いからの紹介」がオススメの理由

実アポでの対応優先度
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株式会社WALTEXでは
「フリーランスや副業人材の業務委託連携」を積極的に実施中！

「連携/協業」にご興味持った方は下記より「経歴」を記載の上ご連絡下さい。
※面談通過した方は、都度案件をご紹介させて頂きます。

↓お問い合わせフォームはこちら↓

https://waltex.jp/form-recruit/


