DRIVE & PASSIE

Werken voor en bij de TUNAP GROUP

De TUNAP GROUP

TUNAP Benelux is al 40 jaar een gewaardeerde partner van veel bedrijven in de personenwagen-, truck- en bedrijfswagensector en
werkvoertuigenbranche. TUNAP Benelux maakt onderdeel uit van de in Duitsland gevestigde TUNAP Group die vanuit eigen R&D hoog-
waardige chemotechnische producten ontwikkelt voor de auto-, industrie-, private label- en sportsector. TUNAP beschikt over 3 eigen
productiefaciliteiten in Duitsland en Oostenrijk. Momenteel werken er zo’n 800 mensen binnen de groep.

TUNAP is innovator op het gebied van chemotechnische oplossingen voor actuele motorproblematiek en levert daarnaast een breed scala aan
verbruiksartikelen voor de werkplaats. Daarbij ligt de focus op gezondheid en milieu, klanttevredenheid en winstgevendheid voor de klant.

Een belangrijk USP van TUNAP zijn de partnerschappen met bijna alle autoconstructeurs en importeurs, waaronder DAF, Mercedes-Benz,
Stellantis, Mazda, Mitsubishi, Toyota, Renault, Nissan, Volkswagen, Porsche, Volvo Trucks, Iveco, CNH e.a.

Om onze groeiambitie te realiseren zijn wij op zoek naar een

Technisch-commercieel adviseur/account manager TRANSPORT & MACHINERY

Functie: Ons aanbod:
v Uitbouwen van bestaande relaties v Marktconform salaris, bestaande uit een fixed en
v Genereren van new business variabel deel
v Behalen van salestargets  Lid van een leuk en ambitieus team
v Werken bij een organisatie met flinke groeiambities
Profiel: v Auto van de zaak
v Zelfstarter, “ondernemer” in eigen gebied v Prima onkosten- en telefoonvergoeding
v Ziet “nee” als startpunt in plaats van eindpunt
v Sterk communicatief op alle niveaus Interesse?
v Minimaal 5 jaar relevante ervaring Stuur uw motivatiebrief en CV (+ foto) naar:
v Sterke affiniteit met techniek TUNA; B;nel\l;x nltll
. . t.a.v. Barbara Van Hamme,
« Woonachtig in de regio Oeverstraat 23
« Pluspunten: ervaring in de (bedrijfs)autobranche 9160 Lokeren, Belgié
of landbouwvoertuigenbranche barbara.van.hamme@tunap.com

TUNAP werkt. TUNAP.nl



