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Habla una vez .....

...... una emprendedora




... al principio
todo estaba bien




... pero no vendia lo suficiente para mantener su negocio a flote
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......... trabaja con tus

DATOS







CAPTURA
B DATOS



¢ y cOMo hago eso ?

B C D E F G H l J
1 Control de ventas IVA 16%
2
3 Vendedor |Fecha de venta| Producto | Cantidad Precio Unitario Descuento IVA Total
4 Nombre 1 21/09/2015|Producto 1 1 $85.000 $12.750 $11.560
5 Nombre 2 21/09/2015|Producto 2 30 $14 000 $2.100 $1.904
6 Nombre 3 21/09/2015|Producto 3 30 $35.000 $5.250 $4.760
7 Nombre 4 21/09/2015|Producto 4 29 $790.000 $118.500 $107 440
8 Nombre 5 21/09/2015|Producto 5 7 $99.000 $14.850 $13.464
9 Nombre 6 21/09/2015|Producto 6 2 $455.000 $68.250 $61.880
10 Nombre 7 21/09/2015|Producto 7 25 $13.200 $1.980 $1.795
11 Nombre 8 21/09/2015|Producto 8 30 $11.700 $1.755 $1.591
12 Nombre 9 21/09/2015|Producto 9 6 $290.000 $43.500 $39 440
13 Nombre 10 21/09/2015|Producto 10 6 $77.000 $11.550 $10472
14 Nombre 11 21/09/2015|Producto 11 25 $120.000 $18.000 $16.320
15 Nombre 12 21/09/2015|Producto 12 19 $39.000 $5.850 $5.304
16 Nombre 13 21/09/2015|Producto 13 29 $890 000 $133.500 $121.040
17 Nombre 14 21/09/2015|Producto 14 30 $490.000 $73.500 $66.640
18 Nombre 15 21/09/2015|Producto 15 29 $32 000 $4 800 $4 352
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Hacer preguntas

sobre los datos

&
masapp



Preguntas sobre los datos

e ¢ Qué diavendimas ? ¢ Por qué ? é Puedo replicar lo que hice ?

e ¢ Cuando vendi menos ? é Puedo evitar vender menos ?

e ¢ Cuanto es mi venta promedio ? Dia — Mes — Semana

e ¢ Qué producto se vende mas ? ¢ Con relacion al total de mis ventas ?
e ¢ Cuantas unidades promedio vendo ?

e ¢ Cuantas personas visitan mi sitio ? ¢ Qué paginas visitan ?

Mientras mas preguntas hagamos sobre




Cuestionar
los datos



Cuestionar mis datos

e ¢ Qué pasaria si ? -> Le pido datos a mis clientes | familia y
recomendados.

e ¢ COmo hariamos para ? que micliente me deje los datos de
toda su familia y amigos

* ¢Los datos que tengo me sirven para tomar decisiones?

Mientras mas cvestionemos mds usos le

podemos dar a los datos




NombreCliente  Apellido Género HijosS/N #Hijos Estado Civii NombreCényugue F.Cump.Cliente F.Cumpl.Cényugue Fec.Ultima.Compra Motivo



Toma acciones

&
masapp



Tomar acciones con mis datos

* Enamorar a mi cliente

* Mensajes de cumpleafnos cliente | conyugue | hijos

* Obsequios por fechas especiales | Ofertas “personalizadas”
* Recompra

» Recordatorios de que ya es hora de cambiar aceite | cambiar la camisa | los
zapatos porgue ya paso x cantidad de tiempo

* Ventas cruzadas
* Mensajes ofreciendo productos complementarios a los que ya me compro

 Campanas Publicitarias
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No quedarse

quieto
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"I'm trying to free your mind,
Neo. But | can only show you
the door. Youre the one that

has to walk through it. "

- Morpheus -
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